8. Wie Sie Fragen & Antworten optimieren

Die Halfte der Zeit einer Due Diligence Priifung wird im Durchschnitt mit der Beantwor-
tung von Fragen verbracht. Es gibt kaum ein einziges relevantes Dokument, zu dem sei-
tens der potentiellen Kaufer nicht einige Fragen gestellt werden. Durch den Einsatz ei-
nes Frage-und-Antwort Moduls konnen Sie diesen aufwendigen Prozess gezielt steuern,

beschleunigen und revisionssicher protokollieren.

Schnelle, umfassende und qualitativ hochwertige Antworten erhdhen das Vertrauen lhrer
Kaufer in den Verkaufsprozess und in die Werthaltigkeit des Verkaufsobjekts. Diesen Zu-
stand erreichen Sie durch die Abbildung von Zustandigkeiten und Clearing-Stellen im Fra-

ge-und-Antwort Prozess.

Vor allem bei ahnlichen oder identischen Fragestellungen unterstiitzt ein Frage-und-
Antwort Prozess bei der schnellen Verarbeitung, Strukturierung und sogar der Enttarnung
taktischer Fragen. Sie kdnnen Fragen priorisieren, eskalieren oder je nach Fragestellung

ein individuelles Routing vornehmen.

Ein gut geplanter Frage-und-Antwort Prozess reduziert den benétigten Zeitaufwand und

erhoht die Sicherheit der erteilten Auskinfte.

docurex  Rufen Sie noch heute an und lassen Sie sich demonstrieren, wie man
innerhalb kiirzester Zeit iiber 1200 komplexe Fragestellungen und deren

Antworten verwaltet: 0711 4889 — 020. Wir freuen uns auf lhren Anruf!
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